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AVERTISSEMENT
Les références à cette présentation (la " Présentation ") signifient et incluent ce document, toute présentation orale accompagnant ce document fournis par Arverne Group S.A. (la " 
Société ") et toute autre information qui pourrait être disponible en relation avec le sujet contenu dans ce document.

Cette Présentation a été préparée par la Société et est fournie à titre d'information uniquement.

Les informations et opinions contenues dans cette Présentation sont fournies à la date de ce document uniquement et peuvent être mises à jour, complétées, révisées, vérifiées ou 
amendées, et ces informations peuvent donc faire l'objet de changements significatifs .

Les informations contenues dans cette Présentation n'ont pas fait  l'objet d'une vérification indépendante. La Société ne donne aucune garantie, ni n'assume aucune responsabilité, quant à 
l'exactitude, l'exhaustivité ou l'adéquation des informations et opinions contenues dans cette Présentation. La Société, ses filiales, ses conseillers et ses représentants n'acceptent aucune 
responsabilité et ne peuvent être tenus responsables de toute perte ou de tout dommage pouvant résulter de l'utilisation de cette Présentation ou des informations ou opinions qu'elle 
contient.

Une description détaillée de l'activité, de la situation financière et des facteurs de risque de la Société figure dans le Document d'enregistrement universel 2025, qui sera déposé auprès de 
l'Autorité des marchés financiers (l'« AMF ») le 31 mars 2026, et auquel vous êtes invités à vous reporter.

Cette Présentation ne constitue pas une offre ou une invitation à vendre ou à souscrire des valeurs mobilières dans quelque pays que ce soit, ni une partie d'une telle offre. 

En particulier, cette Présentation ne constitue ni ne fait  partie d'aucune offre ou sollicitation d'achat ou de souscription de titres, ni d'aucune offre ou sollicitation de vente de titres aux 
Etats-Unis. Les titres mentionnés dans le présent document n'ont pas été et ne seront pas enregistrés en vertu du U.S. Securities Act de 1933, tel que modifié (le "U.S. Securities Act"), et 
ne peuvent être offerts  ou vendus, directement ou indirectement, aux États-Unis, sauf en vertu d'une exemption ou dans le cadre d'une transaction non soumise aux exigences 
d'enregistrement du U.S. Securities Act. La Société n'a pas l'intention d'enregistrer une quelconque partie de l'offre proposée aux États-Unis ni de procéder à une offre publique de titres 
aux États-Unis.

Cette Présentation contient des informations sur les marchés et la position concurrentielle de la Société, et plus particulièrement sur la taille de ses marchés. Ces informations 
proviennent de diverses sources ou des propres estimations de la Société. Les investisseurs ne doivent pas fonder leur décision d'investissement sur ces informations.

Cette Présentation contient certaines déclarations prospectives/ certains énoncés prospectifs. Ces déclarations ne constituent pas des garanties des performances futures de 
l'entreprise. Ces déclarations prospectives portent sur les perspectives d'avenir, les développements et la stratégie marketing de la Société et sont fondées sur des analyses de prévisions 
de résultats et des estimations de montants non encore déterminables. Les déclarations prospectives sont soumises à une série de risques et d'incertitudes, en particulier ceux décrits 
dans le Document fҲGptgikuvtgogpv Universel, liée à des événements futurs et dépendant de circonstances qui peuvent ou non se matérialiser à l'avenir. Les déclarations prospectives ne 
peuvent en aucun cas être interprétées comme une garantie des performances futures de la Société et la situation financière, les résultats et les flux de trésorerie réels de la Société, ainsi 
que les tendances du secteur dans lequel la Société opère, peuvent différer matériellement de ceux indiqués ou reflétés dans les déclarations prospectives contenues dans cette 
Présentation. Même si la situation financière, les résultats, les flux de trésorerie et les évolutions du secteur dans lequel la Société opère étaient conformes aux déclarations prospectives 
contenues dans cette Présentation, ces résultats ou évolutions ne peuvent être interprétés comme une indication fiable des résultats ou évolutions futurs de la Société. Certains chiffres 
et nombres figurant dans cette Présentation ont été arrondis. Par conséquent, les montants totaux et les pourcentages figurant dans les tableaux ne sont pas nécessairement égaux à la 
somme des chiffres, montants ou pourcentages arrondis individuellement.

Les procédures d'audit ont été menées à bien et le rapport d'audit sera publié fin mars 2026. 2
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1. Arverne, 1ER fournisseur français de solutions géothermales

2. Un momentum inédit

3. Les raisons de notre réussite : expertise, modèle commercial, exécution

4. Perspectives et stratégie : Time to market  !

Loïc 
Haslin
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Forages & Travaux
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« La quantité de chaleur contenue dans les 10 

premiers kilomètres de nҲּרeqteg terrestre [...] 

pourrait répondre aux besoins mondiaux en 

énergie pendant 200 millions  fҲcppּרguҿ

ҿVGNNG"GUV"NC"RTQOGUUG"FG"
NҲתPGTIKG"IתQVJGTOCNG»

DR REBECCA PEARCE, CHERCHEUR À NҲWPKXGTUKVת 

ROYAL ROADS, VICTORIA, COLOMBIE BRITANNIQUE, 

CANADA, PRÉSENTATION TEDx, SEPTEMBRE 2025
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NҲתPGTIKG"FW"UQWU-SOL 

CO2

Renouvelable

Décarbonée

Continue

Locale

Souveraine

Economique

Discrète

LES ATOUTS DE LA 
GÉOTHERMIE

Pilotable
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01 RTQHKN"FҲCTXGTPG
ARVERNE, 1ER FOURNISSEUR FRANÇAIS DE SOLUTIONS GÉOTHERMALES

UKרIG"UQEKCN"FҲCTXGTPG"ַײ"RCW"*86+
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NOTRE AMBITION

Eqpuqnkfgt"pqvtg"rnceg"gp"vcpv"swҲcevgwt"kpeqpvqwtpcdng"fgu"
réseaux de chaleur gp"cpetcpv"nc"iּרqvjgtokg"cw"eÓwt"fw"okz"
énergétique européen
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7
7



CTXGTPG"<"WP"UQENG"UQNKFG"RQWT"NҲCXGPKT

Bpifrance
Actionnaire
FҲ"Ctxgtpg

2025

2020
STRUCTURATION

2025
DÉPLOIEMENT 

OPÉRATIONNEL

2018
CRÉATION

Equinor 
Ventures 

actionnaire de Lithium 
de France
:"oknnkqpu"fҲ֗

Hydro 
actionnaire de Lithium 

de France dans le cadre 
d'un tour de table de 

66"O֗

Chaleur & 
Lithium

Développement des 
activités de forage 

géothermique 
profond

COTATIONSUR EURONEXT PARIS
Ngxּרg"fg"384"oknnkqpu"fҲ֗

2023

PERMISEXCLUSIFDE 
RECHERCHES(PER)

2023

FORAGE DU 1ER PUITS 
DE LITHIUM ET 
1ER CONTRAT CHALEUR
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Métaux critiques
Lithium de France

Chaleur & FroidForages & Travaux

ARVERNE 
1ER FOURNISSEUR FRANÇAIS DE SOLUTIONS GÉOTHERMALES

Å 1er opérateur français de 
forage

Å Pour compte propre et tiers

Å60ansĬќĲǂƓĲƖƣŔƚĲ

Å100 projets de surface 

Å130personnes

Å Contrats court-terme 

Å Unique pure-player 
Chaleur et Froid

Å Collectivités / réseaux 
privéset industriels

Å Portefeuille solide

Å20personnes

Å Contrats long-terme

Å Le seul producteur
français de lithium à 
partir de saumures
géothermales

Å Collectivités / réseaux 
privéset industriels

Å Un 1er site en 
opération

Å50personnes

Å Contrats long-terme
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Trois avantages structurels qui se renforcent mutuellement pour créer

une position concurrentielle unique sur le marché européen de la 

géothermie.

MAÎTRISE ÉCONOMIQUE

AVANTAGE OPÉRATIONNEL

BARRIÈRES STRUCTURELLES

UN MODÈLE INTÉGRÉ UNIQUE SUR LE MARCHÉ
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ARVERNE EST PRÉSENT À CHAQUE ÉTAPE

UN AVANTAGE OPÉRATIONNELDÉCISIF

11

Ressource

Forage

Conception

Installation

Exploitation

Vente de Chaleur et Lithium géothermal

Zéro dépendance à des tiers critiques
équipes et machines mobilisables sans contrainte externe. 

planning sous contrôle, quelle que soit la pression du marché.

Réduction massive des interfaces
Chaque interface entre acteurs est un risque : délai, coût, litige. 

frictions éliminées en concentrant les compétences en interne.

Accélération des délais de déploiement
De la décision d'investissement à la mise en service
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UNE MAÎTRISEÉCONOMIQUERENFORCÉE

L'intégration verticale transforme chaque étape de la 

chaîne en levier de compétitivité

COÛTS DE FORAGE OPTIMISÉS

Le forage représentele principal levier du LCOH (Levelized Cost of Heat). 
En maîtrisant nos équipements et nos équipes, nous comprimons ce poste de 
manière structurelle .

MARGES CAPTURÉES SUR TOUTE LA CHAÎNE

Chaque segment de valeur у forage, ingénierie, exploitation уgénère une 
marge qui reste dans le groupe, sans redistribution vers des prestataires tiers.

PRIX FINAL COMPÉTITIFET PRÉDICTIBLE

Le client bénéficie d'une énergie décarbonée à tarif prévisible, découplée des 
volatilités du marché. Un avantage décisif dans les arbitrages d'investissement.

1

2

3
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DES BARRIÈRESÀ NҲGPVTתGSTRUCTURELLES

Expertise combinée

rare

Géosciences, forage dirigé et 
ingénierie énergétique réunis 
dans une seule entité

Une combinaison que peu 
d'acteurs mondiauxpeuvent
revendiquer

Capacité industrielle

propriétaire

Machines de forage, 
équipements spécialisés 
et équipes formées 
constituent un parc 
industriel difficile à 
constituer

La construction intégréesur 
plusieurs années

Des investissementsmassifs 
difficiles à constituer pour un 
délai de 5 à 10 ans minimum.

Modèle difficilement

réplicable

>>> UN AVANTAGE CONCURRENTIEL DURABLE

13



ROADMAP
LA MAJORITÉ DES ÉTAPES DÉCISIVES DÉJÀ FRANCHIES

> Réduction structurelle du niveau de risque pour Chaleur et Froid et Métaux critiques

Forages & Travaux

Chaleur & Froid

Métaux critiques
Lithium de France

Risque

Demande de 
permis

Exploration 
du sous-sol

Etudes 
environ-

nementales

Obtention du 
permis de 
travaux de 

forage

Validation de 
la ressource 
et procédé

Partenaires Avant contrat Contrats Premiers revenus

Partenaires Contrats Revenus

Conquête 
commerciale

Elargissement de la 
flotte et des équipes

Forage 1er 
doublet

Démonstrateur 
Direct 

Lithium 
Extraction

ARVERNE 
HIER

ARVERNE 
CWLQWTFҲJWK

2023 2026

BUSINESS MODEL 
CRÉATEUR DE VALEUR

VISIBILITÉ LONG TERME 
À 30 ANS

GÉNÉRATEUR DE FREE 
CASHFLOW

Déploiement 
industriel

UN SUCCÈS EN UN TEMPS RECORD
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UNE BASE ÉTABLIE DE CLIENTS ET DE PARTENAIRES

NOS CLIENTS

ET LE SOUTIEN DE PARTENAIRES LOCAUXҿ

PARTENAIRES 
INDUSTRIELS

PARTENAIRES 
INSTITUTIONNELS ET 

FINANCIERS

PARTENAIRES 
SECTORIELS
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